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Fondspolicen mit Todesfallschutz -
ganz ohne Gesundheitspriifung

Liebe Vertriebspartnerinnen und Vertriebspartner,

Fondspolicen sind heute ein wichtiger Baustein flir eine moderne, renditeorientierte Altersvorsorge. Bei der
Beratung sollte jedoch die Absicherung der Familie nicht aufber Acht gelassen werden. Wahrend friiher die
Kapitallebensversicherung mit integriertem Todesfallschutz die erste Wahl war, bietet heute die private
Rentenversicherung attraktive Alternativen: Sie ermdglicht eine flexible Verrentung und ist nicht zwingend
mit einem Todesfallschutz verbunden.

In der Praxis wird der Hinterbliebenenschutz jedoch héufig vernachldssigt - unter anderem wegen
aufwdndiger Gesundheitsfragen. Unsere Losung: Mit den Produkten ERGO Rente Dynamik und ERGO Rente
Chance bieten Sie IThren Kunden einen Todesfallschutz, ganz ohne Gesundheitspriifung!

Produktiiberblick

ERGO Rente Dynamik arbeitet mit einem innovativen 2-Topf-Hybrid-Modell, das automatisch zwischen dem
Sicherungsvermégen der ERGO Vorsorge und der gewdhlten Fondsanlage aufteilt. Der Kunde muss sich
dabei nicht aktiv um die Aufteilung kiimmern. Je nach Laufzeit und gewdhltem Garantieniveau (zwischen
10 % und 100 %) kann bereits zu Vertragsbeginn eine Fondsquote von bis zu 100 % erreicht werden. Die
Fondsauswahl ist individuell gestaltbar und kann alternativ durch die Auswahl eines passenden
Anlageportfolios erleichtert werden.

ERGO Rente Chance ist eine reine Fondspolice ohne Garantien. Fiir die Fondsauswahl empfehlen wir den
Rendite-Risiko-Optimierer samperform, mit dem sich ein individuelles Fondsportfolio fiir Ihre Kunden
erstellen ldsst. Mit einem Klick kénnen Sie das optimierte Portfolio direkt in den ERGO Makler Tarifrechner
tibertragen - auch der Ubertrag in andere Angebotsanwendungen ist schnell und unkompliziert maglich.

Todesfallschutz fiir die Familie - unkompliziert und ohne Gesundheitsfragen

Mit der ERGO Rente Dynamik und der ERGO Rente Chance kdnnen Ihre Kunden bis zu 50.000 Euro
Todesfallschutz ohne Gesundheitspriifung beantragen (3 Jahre Wartezeit, entfdllt bei Unfalltod). So wird
die finanzielle Absicherung der Angehérigen von Anfang an sichergestellt - einfach und unkompliziert.

Einfache Angebotserstellung

Der ERGO Makler Tarifrechner Leben unterstiitzt Sie bei der Angebotserstellung und dem Abschluss. Testen
Sie ihn gerne selbst!

Ihnen erfolgreiche Kundengespréche!
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